
  

 

Vacature: Technisch Accountmanager – Energieopslag (B2B) 

Noordwijkerhout – Fulltime (40 uur) 

Over ons 

Bij Batterij Compleet geloven we dat energieopslag meer is dan alleen technologie—het is een sleutel tot 
een duurzamere toekomst. Als toegewijd team zetten we ons dagelijks in om zowel zakelijke als particuliere 
klanten te voorzien van geavanceerde energieopslagsystemen (ESS) die écht het verschil maken. 

Of het nu gaat om batterijopslag, energiebeheersystemen (EMS) of betrouwbare back-upoplossingen, wij 
bieden totaaloplossingen die aansluiten bij de unieke behoeften van onze klanten. We streven naar 
duurzame samenwerkingen en hechten veel waarde aan het bieden van technische ondersteuning en 
betrouwbare levering. 

Wat ga je doen? 

Als Technisch Accountmanager Energieopslag ben jij de verbindende factor tussen onze innovatieve 
energieopslagoplossingen en onze zakelijke klanten en installateurs. Met jouw technische expertise en 
commerciële flair bouw je duurzame relaties op en begeleid je projecten van concept tot realisatie. 

Je begrijpt de uitdagingen van installateurs en denkt proactief mee over maatwerkoplossingen die bijdragen 
aan de energietransitie. Door jouw betrokkenheid en kennis zorg je ervoor dat elk project soepel verloopt en 
voldoet aan de hoogste standaarden. 

Of het nu gaat om het adviseren van klanten, het coördineren van technische speciÞcaties of het 
ondersteunen van installateurs bij de implementatie van onze systemen, jij staat klaar om impact te maken in 
de wereld van duurzame energieopslag. 

Jouw taken: 

 Actief benaderen en adviseren van installateurs en projectpartners 
 Onderhouden en uitbreiden van klantrelaties in jouw regio 
 Technisch onderbouwd presenteren van ons productportfolio (batterijen, EMS, hybride systemen) 
 Begeleiden van klanten van offerte tot en met oplevering 
 Samenwerken met de binnendienst om maatwerkoplossingen en integraties af te stemmen 
 
Wat breng jij mee? 
 Aantoonbare ervaring in de duurzame energiesector, bij voorkeur in PV, energieopslag of 

elektrotechniek 
 Technische kennis van solar, batterijopslag en/of EMS-systemen, mogelijkheid tot bijscholing 
 Commerciële drive én de vaardigheden om technisch inhoudelijke gesprekken te voeren 
 Zelfstandige werkhouding en gevoel voor verantwoordelijkheid 
 Goede communicatieve vaardigheden en klantgerichte instelling 
 Rijbewijs B en bereidheid tot reizen binnen Nederland 
 
Wat bieden wij jou? 
 Een uitdagende functie in een sterk groeiende en innovatieve markt 
 Werken in een hecht team met veel ruimte voor eigen initiatief 
 Marktconform salaris met bonusregeling 
 Leaseauto, laptop en telefoon van de zaak 
 Doorgroeimogelijkheden in een bedrijf met ambitie 

 

Enthousiast? 
Stuur je cv en korte motivatie naar stephan@batterijcompleet.nl o.v.v. “Vacature Technisch 
Accountmanager”. Heb je vragen over de functie? Neem dan contact op met Stephan van Schie via  0252 
823 410 


